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Unternehmenskommu-
nikation für nach innen 
& nach außen 
Ob Marketingagentur, Werbeagentur, Internetagentur oder App-
Agentur – auch wenn all diese Begriffe auf uns zutreffen, ihre Ge-
meinsamkeit besteht darin, dass Sie dahinter unser einheitliches Ver-
sprechen an Full-Service und Fairness erwarten dürfen! 
Erleben Sie M3 und die hohe Motivation unserer Mitarbeiter:innen, 
deren ganzes Herzblut an Marketing, Beratung, Kreativität, Design, IT 
und Kommunikation hängt. Für KMUs bis hin zu Konzernen, von In-
dustrie über Dienstleistung bis zu Healthcare bieten wir Ihnen als Full-
Service-Agentur in Summe viele Jahrzehnte Erfahrungen und das 
Know-how aus hunderten erfolgreichen Projekten. Dabei unterstützen 
wir Sie bei der nach außen gerichteten Kommunikation mit Ihren 
Marktpartnern ebenso, wie bei Maßnahmen, die sich nach innen auf 
Ihre Mitarbeitenden und deren Prozesse richten.  

Bei konkretem Interesse an einer der nachstehend aufgeführten Leis-
tungsbereiche klicken Sie gerne auf den entsprechenden Titel, um di-
rekt zum jeweiligen Thema zu gelangen. 
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Business- & Sales-APPs 
(B2B und B2C) 
Verschlanke und digitalisierte Unternehmensprozesse führen zu 
mehr Effizienz, Transparenz und Nachhaltigkeit. 

Erleben Sie den Mehrwert, vernetzter digitaler Anwendungen, die spe-
ziell für Ihre Aufgaben und Ihren Markt entwickelt werden. Profitieren 
Sie von unseren leistungsstarken APP-Lösungen, um hierüber Ver-
triebs-, Geschäfts-, Messe- und Personalprozesse digital und struktu-
riert abzubilden. Durch mehr Effizienz, Automatisierung, Standardisie-
rung und Transparenz in den Abläufen steigern Sie Ihre Schlagquote 
und sichern sich neue Umsätze.  

Machen Sie Ihre Mitarbeitenden dank unserer Business-, Sales- oder 
HR-Apps zu erfolgreichen Botschaftern und Multiplikatoren Ihrer 
Marke. Lassen Sie sich von unseren individualisierten Konzepten und 
flexiblen Technologien inspirieren und tauchen Sie ein in die Möglich-
keiten innovativer, digitaler Lösungen. 

 

Siehe auch: https://www.m3-app.com/ 
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Barrierefreie Website 
Die barrierefreie Nutzung einer Website oder eines digitalen Ange-
bots ist von entscheidender Bedeutung, um sicherzustellen, dass 
Menschen mit unterschiedlichen Fähigkeiten und Bedürfnissen 
gleichberechtigt auf Informationen und Dienste im Internet zugrei-
fen können. Dies wird überdies bis Sommer 2025 vom Europäischen 
Rechtsakt zur Barrierefreiheit gemäß Richtlinie (EU) 2019/882 gefor-
dert. 

Durch die Gestaltung von Websites, die für alle Benutzenden zugäng-
lich sind, unabhängig von ihren körperlichen oder kognitiven Fähigkei-
ten, wird die Inklusion und Benutzerfreundlichkeit verbessert. Barrie-
refreie Websites verwenden zum Beispiel Techniken wie klare Naviga-
tion, ggf. eine Text-to-Speech-Vorlesefunktion, sog. „alternative 
Texte“ für Bilder und Videos sowie visuelle Kontrastoptionen, um si-
cherzustellen, dass Informationen für alle Benutzenden leicht zugäng-
lich sind. 

 

 Siehe auch: Europäischer Rechtsakt zur Barrierefreiheit: Richtlinie (EU) 2019/882 
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Content Marketing 
Content Marketing ist das Gestalten und Entwickeln von Inhalten, die 
Ihrer Zielgruppe einen informativen, inspirierenden, beratenden 
oder unterhaltenden Mehrwert liefern. 

Im Sinne des Content Marketings sollen Inhalte und Botschaften von 
Zielgruppen nicht als „plumpe Werbung“ wahrgenommen werden. Es 
sollte der Kreativität und Erfahrung von Personen im Unternehmen 
oder eines Marketingpartners geschuldet sein, Botschaften im Kontext 
von Relevanz, Nützlichkeit, Emotionalisierung, Storytelling oder Enter-
tainment zu entwickeln und zu vermitteln. Zwar geht es letztendlich 
„ums Verkaufen“, da das Kauf- und Konversionsverhalten von Ziel-
gruppen allerdings deutlich anspruchsvoller und differenzierter ge-
worden ist, gilt es via Content Marketing, Botschaften bestmöglich auf 
Zielgruppen auszurichten und emotionale Verbindungen zu schaffen. 

 

 

  

0 2 4 6 8 10

Mitarbeitergewinnung

Messbarkeit der Maßnahmen

Marke bekannter machen

Kundenkommunikation effizienter…

Reichweite/Zielgruppenkreis…

Schnellstmöglich mehr Umsatz

Nachhaltig mehr Umsatz

Content Marketing
Einschätzung der Leistungsmerkmale

Link zur  
Infoseite 



M3-Stundensätze / Übersicht 
 

   Marketing & Kommunikation für nach innen und für nach außen – powered by M3-Communication 

Corporate Design 
Ein einzigartiges, medienübergreifendes und emotionalisierendes 
Unternehmenserscheinungsbild (Corporate Design) macht Ihre 
Marke erst zur Marke und bringt Ihre Unverwechselbarkeit zum Aus-
druck. 

Ein modernes und professionelles Unternehmenserscheinungsbild 
sollte essenziell für den Aufbau Ihrer Unternehmens- oder Produkt-
marke sein. Es sollte vom Wettbewerb abgrenzen und eine emotionale 
Verbindung zu Ihrer Zielgruppe herstellen. So entsteht eine wichtige 
Grundlage für die Wertsteigerung Ihrer Unternehmensmarke. Inves-
tieren Sie in die Einzigartigkeit einer für Sie entwickelten Corporate 
Identity, um Ihre Marke sichtbar zu machen und Kund:innen, Stakehol-
dern und Mitarbeitenden ein vertrautes Gefühl zu vermitteln. 

Seit 1999 stehen wir von M3-Communication für kreative und nach-
haltige Lösungen rund um das Konzipieren und Gestalten moderner 
Corporate Design-Lösungen. Profitieren Sie von unserer langjährigen 
Erfahrung bei der Entwicklung eines medienübergreifenden Marken-
bildes, das Ihre Unverwechselbarkeit zum Ausdruck bringt und auf den 
Wert Ihrer Marke einzahlt. 
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Digitale Kommunikation 
Unter digitalem Marketing versteht man das Verbreiten von Bot-
schaften und das Etablieren von Maßnahmen ausschließlich über On-
linekanäle. 

Digitales Marketing ist der Überbegriff für die umfängliche, gezielte 
Nutzung digitaler Kanäle, um Unternehmen und Marken in diesem 
Medienumfeld mehr Sichtbarkeit und mehr Kundenkontakte zu ver-
sprechen. Die wichtigsten Kanäle für das Verbreiten digitaler Botschaf-
ten sind die eigene Website, sozialen Medien, Display-Werbung, E-
Mail-Marketing und Suchmaschinen rund um GOOGLE & Co. 

Dass Konzipieren von digitalen Botschaften und Kampagnen erfordert, 
dass diese speziell auf die Anforderungen digitaler Kanäle zugeschnit-
ten sein müssen. Für einen realen, messbaren Erfolg müssen sich alle 
Maßnahmen im digitalen Raum streng an dem Weg der Kund:innen 
(Customer Journey) orientieren, den diese beschreiten werden, um 
am Ende konvertieren zu sollen. Da die von Kund:innen durchschritte-
nen Wegpunkte (Touchpoints) oft vielzahlig sind, führt nur eine kom-
plexe, medien- und kanalübergreifenden Marketingstrategie zum Er-
folg.  
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Digital Workplace INTREXX –  
modernes Teamworking 
 
Unsere Arbeitswelt wird immer digitaler und fordert immer mehr 
Flexibilität. Unternehmen stehen vor der Herausforderung, einen ef-
fektiven internen Austausch und eine reibungslose Zusammenarbeit 
in verteilten Teams sicherzustellen. Mit INTREXX bieten wir Ihnen 
eine maßgeschneiderte Lösung, die sich auf Lowcode-Level schnell 
und flexibel an Ihre individuellen Anforderungen anpassen lässt. 

Das intuitive Bedienumfeld von INTREXX lässt sich einfach an Ihre Un-
ternehmensprozesse und Arbeitsabläufe anpassen. Von der Integra-
tion bestehender Systeme bis hin zur individuellen Gestaltung von Ar-
beitsbereichen bietet INTREXX maßgeschneiderte Lösungen für eine 
optimale Teamzusammenarbeit. 

Dank des Digital Workplace von INTREXX sind Sie in der Lage, Ihre Ar-
beitsprozesse digital abzubilden und agil zu gestalten, um auf Verän-
derungen schnell zu reagieren. Die Plattform ermöglicht Ihnen, Aufga-
ben und Teams flexibel zu erweitern, um projektbezogenes Arbeiten 
zu fördern und den Austausch und die Zusammenarbeit zwischen Ab-
teilungen zu stärken. 
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E-Commerce 
E-Commerce, oder auch schlicht „Verkaufen im Internet“, hat die 
Art und Weise wie wir kaufen und verkaufen grundlegend verän-
dert. Er bietet sowohl für Unternehmen als auch für Konsument:in-
nen erhebliche Vorteile.  

Für Unternehmen eröffnet E-Commerce die Möglichkeit, ihre Pro-
dukte & Dienstleistungen einem breiteren Publikum kostengünstig an-
zubieten und dabei die Beschränkungen eines physischen Ladenge-
schäfts zu verlassen. Dies ermöglicht es mitunter, schneller zu wach-
sen und eine (digitale) Marktpräsenz auszubauen. Für Verbraucher:in-
nen hingegen bietet E-Commerce Bequemlichkeit und Schnelligkeit.  

Bei der Einführung oder Optimierung von E-Commerce-Aktivitäten 
sind die Herausforderungen vielfältig und können technischer, strate-
gischer, kommunikativer visueller oder operationaler Natur sein. Sich 
hierbei von einem Profi, wie M3, unterstützen zu lassen steigert nicht 
nur die Effizienz Ihres Online-Handels, es ist auch eine Investition in 
die langfristige Stabilität und Umsatzfähigkeit Ihres E-Commerce-Ge-
schäfts. 
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Fotografie, Bewegtbild 
und KI-Kreationen 
Professionelle Fotos, Videoclips oder mittels KI-Bildgeneratoren er-
stellte außergewöhnliche Bild- oder Videokreationen transportieren 
Stimmungen und Botschaften rund um Ihr Unternehmen und Ihre 
Produkte. 

Ihre visuellen Inhalte sind entscheidend, um Ihr Unternehmen, Ihre 
Produkte und Services optimal in Szene zu setzen. Hierbei sind eine 
markenkonformen Bildästhetik, das konsistente Vermitteln der ge-
wünschten Botschaften und visuelles Storytelling stets zu berücksich-
tigen.  

Unser erfahrenes Regie-Team plant und führt zusammen mit Fotogra-
fen, Videografen und KI-Kreatoren Bildumsetzungen, Fotoshootings 
und Videodrehs professionell durch. Besonders die Kombination aus 
KI-generierten Inhalten und der Anpassung an die unternehmensei-
gene Kommunikationslinie erfordert ein professionelles Verstehen al-
ler Marketingaspekte und technischen Prozesse. 
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Google Ads (SEA) 
Google Ads (ehemals Google AdWords) sind bezahlte Werbeanzei-
gen in der Google-Suche sowie in Googles Werbenetzwerk. Häufig 
wird gleichbedeutend auch der Begriff SEA verwendet, das englische 
Pendant für Suchmaschinenwerbung (Search Engine Advertising). 

Werbung in Google und den dazugehörigen Werbenetzwerken ist als 
Online-Kanal per se von klassischer Offline-Werbung wie Print-Anzei-
gen zu trennen. Alle Maßnahmen spielen sich im digitalen Raum ab, 
was auf technischer Ebene einige Vorteile bringt. 

Dahinter verbergen sich Kampagnen-Formate mit verschiedenen in-
haltlichen, technischen und analytischen Anforderungen – ein span-
nender, vielfältiger und vor allem messbarer Werbekosmos für Unter-
nehmen! 
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Events & Messestände 

Messeauftritte sind ideale Plattformen zur persönlichen Bestands-
kundenpflege & Neukundengewinnung – Ihr Live-Kontakt mit Ihren 
Zielgruppen. 

Grundlage für einen erfolgreichen Messeauftritt ist eine sorgfältige 
Planung und professionelle, termingerechte Umsetzung des Messe-
standes und aller sonstigen Maßnahmen. Als erfahrene Marketingpro-
fis arbeiten wir bei M3 daran, Ihren Stand konsequent auf Ihre Bedarfe 
auszurichten, um einen bestmöglichen, messegerechten Austausch 
mit Ihren Zielgruppen zu ermöglichen. Ziel dabei ist, Ihre Produkte und 
Lösungen einladend, dialog- und erlebnisorientiert zu präsentiert. 

Auch bei der Planung eines Messeauftritts gilt es die gesamte Custo-
mer Journey der Eingeladenen und Besuchenden zu berücksichtigen: 

 Wie wird wer über welchen Kanal auf die Messe hingewiesen 
bzw. zu dieser eingeladen? 

 Wie wird der Messebesuch kommunikativ und erlebnisreich 
gestaltet? 

 Wie gestaltet sich durch wen das Nachfassen nach der Messe? 
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Online-Marketing 
Das Online Marketing stellt eine Marketing-Disziplin dar, die sich auf 
alle Marketingaktivitäten und -strategien bezieht, die über das Inter-
net und digitale Kanäle durchgeführt werden. 

Ziel von Online-Marketing-Maßnahmen ist es, Produkte oder Dienst-
leistungen im Online-Raum zu bewerben, Kund:innen zu gewinnen 
und die Markenbekanntheit zu steigern. Die richtige Mischung und das 
Berücksichtigen der Customer Journey sind dabei entscheidend. 

Sie möchten nicht länger einfach nur reagieren, sondern aktiv Ihren 
Markt gestalten und mit Ihren Kund:innen in den Dialog treten? Dann 
nutzen Sie unser Know-how in den Bereichen Online-Marketing, Such-
maschinen-Marketing und Social Media-Marketing. Mit einer strategi-
schen Kombination aus diesen verschiedenen Disziplinen platzieren 
wir Ihre Botschaften effektiv, sichern Conversions und machen Ihre 
Performance messbar. 
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Printmedien 
Als wichtiger Baustein im Medien- und Marketing-Mix können Print-
medien – am richtigen Ort eingesetzt – einen hohen Einfluss auf die 
Emotionalisierung und den Erfolg Ihrer Marke haben.  

Deshalb bieten wir Ihnen bei M3 umfassende Dienstleistungen an: von 
der Beratung bis zur Gestaltung – und halten auch Nachhaltigkeitsas-
pekte dabei stets im Blick. Unser Ziel ist es, Ihre Zielgruppe mit anspre-
chenden Printmedien zu begeistern und dafür zu sorgen, dass diese 
die richtigen Informationen vermitteln und bestmöglich in den Kontext 
mit digitalen Zusatzangeboten gestellt werden. Ein gutes Storytelling 
ist dabei entscheidend. Darum ziehen gute, visuell und redaktionell 
aufbereitete „Geschichten“ Kund:innen, Partner, Stakeholder und Mit-
arbeitende an und binden diese an Ihre Marke. Vertrauen Sie unserer 
langjährigen Erfahrung und lassen Sie uns gemeinsam „Ihre Ge-
schichte“ erzählen. 
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API- und Midware- 
Programmierung 
Die digitale Transformation schreitet voran und fordert viele Unter-
nehmen und Dienstleistende, ihre Prozesse zu überdenken. 

Gerade im Online-Umfeld und bei Business- und Sales-Prozessen kön-
nen digitale Lösungen erkennbare Vorteile bieten – drei Beispiele: 

 Strukturierte, interaktive Produkt-Datenbanken im Internet 
bieten Suchenden eine schnelle und unkomplizierte Nutzung. 

 Digitale Erfassungsformulare für vielfältige Antragsformulare 
machen Datenerfassung einfach und leiten diese direkt in an-
dere Systeme weiter  

 Sales-Apps unterstützen den Vertrieb beim strukturierten, in-
dividualisiertem Verkaufen inklusive per Schnittstelle ange-
schlossenen CRM- oder ERP-Systemen. 

Unsere Entwicklungsleistungen sind darauf ausgerichtet, Ihnen maß-
geschneiderte Lösungen und messbare Effizienzen zu bieten, um Ihren 
individuellen Anforderungen gerecht zu werden – und gleichzeitig 
höchste Standards in Bezug auf Sicherheit, Transparenz und Funktio-
nalität zu erfüllen. 
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Server-Hosting und 
Domainverwaltung 
Unternehmen kennen die zentrale Bedeutung einer zuverlässigen 
und leistungsstarken Serverinfrastruktur für den reibungslosen Be-
trieb von Online-Plattformen und Geschäftsanwendungen.  

Das IT-Team von M3 kümmert sich zusammen mit externen Hosting-
Spezialisten um die Auswahl, Konfiguration und Pflege von Servern, 
um eine optimale Leistung und Sicherheit zu gewährleisten. Darüber 
hinaus übernehmen wir die effiziente Verwaltung von Domänen, ein-
schließlich der Registrierung, Aktualisierung und Sicherung. Unsere 
umfassende Domainverwaltung zielt darauf ab, Ihre Online-Präsenz zu 
stärken und sicherzustellen, dass Ihre digitalen Assets geschützt und 
leicht zugänglich sind. 

Durch die Kombination von fundiertem Fachwissen, fortgeschrittener 
Technologie und einem kundenorientierten Ansatz ermöglichen wir es 
Ihnen, sich auf Ihr Kerngeschäft zu konzentrieren, während wir (im 
Hintergrund) die technologischen Herausforderungen effektiv bewäl-
tigen und Sicherheit gewährleisten. 
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Social Media Marke-
ting / Social Ads 
Maßnahmen und Leistungen im Bereich "Social-Media-Marketing" 
stehen und fallen mit der richtigen Zielgruppenansprache und der da-
raus resultierenden Interaktion. 

Jeder Social Media-Kampagne sollte voraus gehen, die Personen- und 
Interessensgruppen genau zu analysieren und deren Bedarfe zu defi-
nieren. Zu klären ist dann, über welche Kanäle/Medien und mit wel-
cher Sprache/Intention/Botschaft die Zielgruppen bestmöglich er-
reicht werden können! 

Als Full-Service-Agentur mit eigener Social-Media-Unit unterstützen 
wir Sie bei der Auswahl der geeigneten Plattformen, der Zielgruppen-
ansprache wie auch bei der Planung und Aufbereitung von aussage-
kräftigen und markenwirksamen Beiträgen. Alle Touchpoints der 
Customer Journey haben wir dabei konsequent im Blick. Als wichtig 
empfinden wir, den „Menschen“ hinter den "Internetnutzer:innen" zu 
sehen und verstehen zu wollen, wie auch für komplexe Zusammen-
hänge verständliche Lösungen zu bieten. 
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Suchmaschinenopti-
mierung (SEO) 
Suchmaschinenoptimierung oder Search Engine Optimization (SEO) 
umfasst alle Maßnahmen, um Ihre Website oder Ihren Web-Shop in 
den sog. organischen Ergebnissen von Suchmaschinen wie Google, 
Yahoo und Co. zur bestmöglichen Sichtbarkeit zu verhelfen. 

Wenn auch Sie einen Zusammenhang darin vermuten, dass steigende 
Zugriffe auf Ihre Website zu proportional mehr Konversion und einem 
höheren Absatz Ihrer Produkte oder Leistungen führen, dann sollte Sie 
das Thema Suchmaschinenoptimierung interessieren. Allerdings fängt 
SEO nicht bei den Suchmaschinen an, sondern bei der richtigen Kon-
zeption Ihrer Website. Hier gilt es, eine Vielzahl von Kriterien zu ken-
nen und diese bei der technischen Gestaltung wie auch in der Kommu-
nikationsstruktur Ihrer Webmedien zu berücksichtigen. 

Ein erster, unverbindlicher Check Ihrer Website zeigt Ihnen und uns, 
wo ggf. Verbesserungspotenziale liegen. Sprechen Sie uns hierzu an, 
um Ihre Website dort in den Suchmaschinen zu platzieren, wo Sie 
Ihnen zusätzliche Kontakte und Umsätze bringt. 

 

Siehe auch: https://www.m3-communication.de/m3-seo-tools 
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Survey-Marketing 
(Umfrage-Marketing) 
Zielgruppen besser verstehen und Chancen erkennen! Im Grunde ist 
Survey Marketing mehr als nur Fragen stellen – es ist ein strategi-
sches Werkzeug, um tiefere Einblicke in Zielgruppen zu gewinnen 
und geschickt eigene Produkte und Services in den Fokus zu bringen.. 

Bei Survey-Marketing geht es um eine Art „Funnel-Prozess“ und das 
klare Festlegen von Zielen, um mittels interaktiver Online-Umfragen 
mehr über die Bedarfe von Zielgruppen zu erfahren. Gleichzeitig wer-
den die Nutzer:innen in eine für das Unternehmen vorteilhafte Rich-
tung gelenkt und mit dessen Produkten und Services in Kontakt ge-
bracht. Sowohl beim Fokussierten und spannungsgeladenen Erstellen 
eines Frage-Antwort-Komplexes wie auch bei der technischen, daten-
bankgestützten Umsetzung, unterstützen wir Sie – und haben dabei 
stets die gesamte Customer Journey Ihrer Zielgruppen im Blick. 

Survey-Marketing bei M3-Communication bedeutet, nachhaltige Stra-
tegien auf klugen Erkenntnissen aufzubauen.  

 
0 2 4 6 8 10

Mitarbeitergewinnung

Messbarkeit der Maßnahmen

Marke bekannter machen

Kundenkommunikation effizienter…

Reichweite/Zielgruppenkreis…

Schnellstmöglich mehr Umsatz

Nachhaltig mehr Umsatz

Survey-Marketing: Bewertung der Leistung

Link zur  
Infoseite 



M3-Stundensätze / Übersicht 
 

   Marketing & Kommunikation für nach innen und für nach außen – powered by M3-Communication 

Webdesign & 
Webprogrammierung 
Das Gestalten einer Website oder eines Web-Shops umfasst sowohl 
die konzeptionelle, visuelle, funktionale, als auch strukturelle Gestal-
tung einer Anwendung im Internet. Auch das direkte Berücksichtigen 
und Umsetzen von SEO-Kriterien, das (optionale) Anbinden von Da-
tenbanken sowie das Integrieren von interaktiven Prozessen und Da-
tenerfassungen, sollte früh schon bei der Planung berücksichtigt wer-
den. 

Im besten Fall haben Unternehmen mit einer modernen Website ein 
mächtiges, flexibles Instrument an der Hand, Ihre Kommunikation 
rund um ihre Produkte und Services zu steuern – oft dank eines inte-
grierten Redaktionssystems wie JOOMLA, TYPO3 oder WORDPRESS. 

Mit „Web 4.0“ bezeichnet man Web-Lösungen, die nicht nur eine „Ein-
bahnstrasse“ sind, um Unternehmensinformationen zu veröffentli-
chen, sondern über vielfältige Prozesse den Austausch mit Zielgruppen 
fördern und über erweiterte Business-, KI-, Daten- und Analysesys-
teme verfügen, Online-Business wirklich lebendig und effektiv werden 
zu lassen. Entdecken Sie mit uns die noch unentdeckten Potenziale Ih-
rer Online-Kommunikation. 
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